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| oten Die’tricﬁkﬂ Afifiegret Vriesén twee tWee-
etagevoligrestallen te bouwen. Om met eigen productie te voldoen

aan de gestegen vraag naar verse scharreleiesenuit hun pakstation.
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ietrich en Annegret Vriesen twij-
D felden lang over de omschakeling

van kooi naar alternatief. Eind
2007 besloten ze tot de bouw van twee
twee-etagestallen voor in totaal 100.000
kippen. Ingericht met het Big Dutchman
Natura 60-voliéresysteem.

De bedrijfssituatie van de Vriesens wijkt

af van wat in Nederland gangbaar is, maar

Naam: Dietrich (46) en Annegret (46)

Vriesen

Plaats: Bocholt-Stderwick (Duitsland) —
Bedrijf: Eierhandel met 25.000 kooi-

kippen in twee stallen. Sinds februari
50.000 scharrelkippen in twee-etage-
voliérestal met Natura 60. Ingebruik-

name tweede, identieke stal in juni.

Gaan de twee kooistallen ombouwen.

komt in Duitsland meer voor: eierhandel
met eigen kippen. In die volgorde. Dietrichs
opa, naar wie hij is vernoemd, begon in de
jaren twintig een eierhandel. Eind jaren zes-
tig startte Gerhard Vriesen, de tweede gene-
ratie, met eigen productie. Twee stallen met
toen elk 27.000 kippen in kooien. In 1980
trad Dietrich toe tot het bedrijf dat hij en
Annegret tien jaar later overnamen.

In 2000 bouwde Vriesen een nieuw paksta-
tion. In 2003 verruilde hij de Moba 1500-sor-
teerder (15.000 eieren/uur) voor een Staalkat
ECM 360 (36.000 eieren). De Aaltense fabri-
kant wilde graag leveren om in de buurt -
Vriesen woont 15 km van Aalten — een ma-
chine aan klanten te kunnen laten zien.
Vriesen kreeg de ECM, met allerlei techni-
sche snufjes, voor een schappelijke prijs

Meer eigen kippen
Vriesen verkoopt per jaar zon 40 miljoen ei-
eren. Aan zelfstandige supermarkten, fran-
chisenemers van supermarktketens en enle-
le kleinere eierhandelaren. Zijn afzet gaat in
zuidelijke richting, tot in het Roergebied.

Tot voor enkele jaren betrok hij zijn eie-
ren uit Duitsland en Nederland. Toen kwam
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de verplichte stempeling van het land van
herkomst. ,Omdat afnemers de voorkeur
gaven aan Duitse eieren, koop ik sindsdien
alleen nog Duitse eieren.” Hij betrekt nu
eieren van vier pluimveehouders in Qost-
Westfalen, 150 tot 200 km noordelijker. Een
expediteur voert ze aan. Eén pluimveehou-
der brengt zelf zijn eieren.

Zijn leveranciers hebben kooikippen.
Twee hebben ook scharrel-, vrije-uitloop-
en biokippen. Omdat twee leveranciers
gaan stoppen wegens het kooiverbod moest
Vriesen nieuwe leveranciers vinden. Dat
viel tegen. Mede hierom besloot hij tot
meer eigen productie. ,,Het voordeel daar-
van is dat ik directe controle heb over de
productie. En extra vers kan leveren. De
sorteermachine staat in line met de stallen.
Ik kan s middags eieren leveren die ’s mor-
gens zijn gelegd. Echt Tagesfrisch.”

Zelf scharrelkippen houden sluit ook
goed aan bij de verschuiving in de vraag.
Binnen een jaar is de afzet van groothandel
Vriesen-Hof verschoven van 75 procent
kooi, 15 procent scharrel, 9,5 procent uit-
loop en 0,5 procent bio naar 33 procent
kooi, 48 procent scharrel, 14 procent uit-
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loop en 5 procent bio. Vriesen verwacht een
verdere toename van het scharrelaandeel
tot zo'n 80 procent, de rest uitloop en bio.

Vergunningen snel binnen
Aanvankelijk wilden Dietrich en Annegret
50.000 scharrelkippen gaan houden, ge-
noeg voor de toenmalige afzet. Maar na de
sterke prijsstijging van bouwgrondstoffen
wijzigden ze hun plannen. Groter bouwen
is per henplaats goedkoper. En meer schar-
relkippen sluit beter aan bij de huidige en
toekomstige afzet. De stallen vergden alles
bij elkaar €35 investering per henplaats.
Het verkrijgen van de vergunningen ver-
liep heel soepel. Met hulp van de pluimvee-
consulent van de landbouwkamer in Miin-
ster en een planningsbureau werden de
benodigde rapporten opgesteld waarin
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de kippen niet kunnen komen). Langs de
controlegang zitten ge voergoten en de sys-
teemeieren rollen naar die kant. Daar doet
het systeem een beetje kooiachtig’ aan.
Daarom is het volgens Vriesen een ideaal
volieresysteem voor ex-kooikippenhouders.
In de eerste stal had Vriesen de kippen
tot 22 weken in het systeem opgesloten.
Toen heeft hij de onderste etage openge-
daan. ,,Ik was verbaasd dat ’s avonds, na het
dimmen van de verlichting, maar een stuk
of 20 kippen niet in het systeem zaten”
Dietrich Vriesen heefl vergunning tot
30 september om kooikippen te houden.
Daarna gaat hij de kooistallen ombouwen.
Met ook het Natura 60-systeem. Voor 7.000
tot 9.000 hennen per stal, afhankelijk van
de opstelling. .Voor Pasen 2010 wil ik daar-
in scharreleieren produceren.”

Hans Bijleveld hans. bijleveld@reedbusiness.nl

De hoofdtak was tot nu toe een eierhandel/pak-
station. Verkoop: zo'n 40 miljoen eieren per jaar

In de tweede twee-etagestal wordt gewerkt aan de

inrichting. Die moet eind mei klaar zijn
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